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บทคดัย่อ 
 
             การศึกษาคน้ควา้แบบอิสระเร่ืองแนวทางการพฒันาการประกอบอาชีพขายสินคา้บน
อินเทอร์เน็ต มีวตัถุประสงคด์งัน้ี 1)เพื่อศึกษาการประกอบอาชีพขายสินคา้บนอินเทอร์เน็ต 2)เพื่อ
ศึกษาแนวทางการพฒันาอาชีพขายสินคา้บนอินเทอร์เน็ต กลุ่มตวัอยา่งท่ีใชศึ้กษาเป็นกลุ่มตวัอยา่ง
ประชากรทั้งส้ิน 10 ราย เคร่ืองมือในการศึกษา แบบสัมภาษณ์ แบบสอบถาม และแบบสังเกต 
วเิคราะห์ขอ้มูลโดย ใชส้ถิติเชิงพรรณนา ค่าความถ่ี ค่าเฉล่ีย ค่าร้อยละ และค่าเบ่ียงเบนมาตรฐาน  
  ผลการศึกษา พบวา่ การประกอบธุรกิจขายสินคา้บนส่ืออินเทอร์เน็ต ท าธุรกิจไดร้วดเร็ว   
ง่ายต่อการเขา้ถึง ค่าใชจ่้ายต ่า ไม่ตอ้งเช่าพื้นท่ี ท าธุรกิจไดต้ลอดเวลา มีความเส่ียงต ่า เขา้ถึงลูกคา้
กลุ่มเป้าหมายไดก้วา้งขวาง ไม่จ  ากดั เป็นธุรกิจท่ีเติบโตไดอ้ยา่งรวดเร็ว โดยใชส่ื้อออนไลน์  เช่น 
facebook, Line, Instagram ในชีวติประจ าวนั และไดมี้การเพิ่มเพื่อนมีเครือข่ายสมาชิกในโลกโซเชียล
มาก ยิง่มีลูกคา้มาก  
              ส่วนแนวทางการพฒันาการประกอบธุรกิจขายสินคา้บนส่ืออินเทอร์เน็ต เร่ิมจากการเรียนรู้
อินเทอร์เน็ตพื้นฐาน และศึกษาจากผูท่ี้ท  าธุรกิจบนส่ืออินเทอร์เน็ต ท าการเพิ่มจ านวนลูกคา้มากข้ึน 
การใชส่ื้อออนไลน์ขายสินคา้ตอ้งอาศยัภาพถ่ายท่ีมีความชดัเจนให้เห็นหลายๆ ดา้น และอาจเพิ่มวดีิโอ
เเนะน าสินคา้ เพิ่อสร้างความน่าสนใจพยายามอพัเดทสินคา้ใหม่ๆ หรืออพัเดทหนา้เพจบ่อย ๆ  ควร
พฒันาตามความตอ้งการของตลาดสมยัใหม่ มีการซ้ือโฆษณาบนส่ืออินเทอร์เน็ต และมีการจดั
โปรโมชัน่ส่งเสริมยอดขาย รักษาความน่าเช่ือถือ บริการหลงัการขาย  
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ABSTRACT 
 
               Independent study of the career development of products for sale on the Internet had the 
following objectives: 1) To study occupational selling products on the internet. 2) To study the 
development of products for sale on the Internet. The sample of the study was the sample population 
of 10 sellers.  It was collected data by interview, observation and questionnaire. The data was 
analyzed  by descriptive statistics, frequency, percentage, mean and standard deviation.  
                The study found that  selling products on the internet businesses are done quickly, easily,  
low cost, no rental,  runs business at any time, low risk and unlimited access to a wide range of 
target customers as the business grows quickly. By using online media like facebook, Line, 
Instagram, every day. By adding a social network friends  helps more customers adding. 
               Guidelines for the development of the business in selling products on the internet It should 
start by learning the basics the Internet. And to learn from those who do business on the Internet and  
to add more customers. The use of online media products requires clear photos with the many 
aspects and can add a video to introduce the product.  Extensive efforts to create interesting new 
product updates or regularly updated page. It should be developed to meet the needs of the modern 
market. It has  to purchase  advertising on the Internet and the promotion of sales. It should maintain 
credibility Service and Support. 
 


